


 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

� Le Club e² s’adresse aux entreprises qui veulent anticiper  
 

La multiplication des canaux d'information et de contact ainsi que l'évolution 
du comportement des consommateurs, de plus en plus informés et exigeants, 
transforment profondément la relation des marques avec leurs clients.  
Pour s'adapter aux nouveaux usages sociaux, les entreprises doivent 
comprendre précisément comment les technologies influent sur les comportements 
de leurs clients et reconsidérer leur stratégie pour pouvoir anticiper les tendances de 
demain.  

 

� L'innovation partagée à l’heure du petit-déjeuner 
 

Pour explorer l'innovation marketing, le Club e² propose une méthode : l'échange.  
A partir de l'analyse d'une tendance émergente et de la présentation d'expériences 
précoces ou d'usages innovants, trois intervenants - un expert et deux “porteurs 
d'expérience” - présentent le sujet sur un mode synthétique et tonique. 
Un débat s'engage ensuite avec les intervenants et les membres du Club. 
Lorsque le thème s'y prête, des démonstrations concrètes sont présentées 
sur les plateformes de l'Echangeur.  
 

� Des réunions co-animées par l’Echangeur et Créargie 
 

 
 
 

Echangeur 
Lieu destiné à rendre l’innovation concrète et visible pour faciliter l’échange, l’Echangeur a été créé en 1997 
par LaSer, leader européen dans l'intermédiation de services et la relation client. Centre de démonstration 
des usages des technologies et des applications possibles au marketing et à la relation client, situé dans le 
Marais, l’Echangeur propose aux entreprises des séminaires personnalisés. Il travaille avec 100 partenaires 
technologiques et propose 130 démonstrations innovantes.  
En 2008, l’Echangeur a reçu plus de 14 000 visiteurs, et depuis sa création, plus de 10 000 entreprises. 
www.echangeur.fr 
 

Créargie 
En fusionnant avec expertsconsulting, Créargie (créé en 1968 par GC Rapaille) ouvre une nouvelle approche 
du conseil en matière de stratégies créatives avec comme ambition de contribuer à rendre l’économie plus 
humaine en réconciliant : performance et sens, efficacité et fierté d’appartenance. Ainsi Créargie révèle la 
différence compétitive de chaque entreprise, tout en développant l’enthousiasme et la qualité d’initiatives de 
ses collaborateurs. Cinq compétences structurent son expertise : 1) La prospective, 2) La business strategy,  
3) La marque, 4) L’innovation, 5) La performance, pour accroître l’efficience des offres et process. 
www.creargie.fr 
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� Adhésion “Vitamine” d’une durée de 1 an : 1 500 € HT* 
  

� 77  ppeettiittss--ddééjjeeuunneerrss  :: des échanges avec les autres membres du Club,  
un dossier remis à chaque session avec la liste des participants et un compte-rendu 
thématique. 

 

� UUnnee  vviissiittee  ccoommmmeennttééee  des nouvelles démos présentées sur les plateformes  
de l'Echangeur à l'issue des petits déjeuners.   

 
� 1100  nnuumméérrooss  ddee  llaa  lleettttrree  ““PPaarraaddooxxeess  OOnn  LLiinnee””  

  
* 1 000 € HT pour la seconde adhésion 
  

Un espace communautaire Club e² 
Un espace de dialogue entre les membres du Club e² est proposé sur www.echangeur.fr 
 
Dès votre inscription :   
 

�  CCrrééeezz  vvoottrree  pprrooffiill  mmeemmbbrree avec un accès personnalisé 
 

� RReettrroouuvveezz  ll’’aaggeennddaa  eett  ll’’aaccttuuaalliittéé  dduu  cclluubb,,  les présentations des intervenants et 
les rétrospectives des saisons passées 

 

� CCoonnnneecctteezz--vvoouuss  àà  ll’’eessppaaccee  ddiissccuussssiioonn pour continuer le débat en réagissant 
avant et après les rencontres, suggérer de nouveaux thèmes, créer des 
communautés d’intérêts, partager votre expertise… 

 
� Non adhérent, participation à 1 petit-déjeuner : 250 € HT 

 
L’Echangeur est agréé au titre de la formation professionnelle continue (Numéro 1175943975 - Préfecture de 
la Région Ile de France).  
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7 petits déjeuners : le mercredi de 8h30 à 10h30, à l'Echangeur, 66 rue des Archives,  
75003 Paris 
 
� Le 14 octobre 2009 
� Le 16 décembre 2009 
� Le 27 janvier 2010 
� Le 17 mars 2010 

� Le 14 avril 2010 
� Le 26 mai 2010 
� Le 7 juillet 2010 
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Nom ................................................................................................................  

Prénom ............................................................................................................  

Société.............................................................................................................  

Titre ................................................................................................................  

Adresse............................................................................................................  

CP ...................................................................................................................  

Tél....................................................  Fax ....................................................   

E-mail ..............................................................................................................  

    
 
 
 

�  Adhésion “Vitamine” : 1 500 € HT (soit 1 794 € TTC) 
 

 

 

Merci de joindre votre règlement par chèque à l’ordre de “Echangeur”  
 

Echangeur, Anne Bernard, 66 rue des Archives, 75003 Paris 
 

 

 

 

Destinataire et adresse de facturation : 
  

Nom : .............................................................................................................  

Service : .........................................................................................................  

Adresse : .........................................................................................................  
si différente de ci-dessus 

 
A réception, une facture acquittée vous sera adressée. 
 

 
Contact : Anne Bernard - 01 44 54 41 30  - abernard@echangeur.fr
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